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*70° Aniversario de {3 Gratuidad Unteersitaria 1949-2019"

Universidad Nacional de Lufdn
Departacents de
Ciencias Sociales

LUOJAN, 11 DE NOVIEMBRE DE 2019

del
para

SEMINARIO
la carrcera

VISTO: La presentacién del programa
HEGOCIACIONES Y CONTRATACIONES INTERNACIONALES,
LICENCIATURA EN COMERCIO INTERNACIONAL: ¥

COHSIDERANDOD:

fue diche programa se ajusta a las normas vigentes.

gue tomo intervencién la Comisién de Plan de Estudios
correspondiente.

gue la Comisién Asesora de Asuntos Académicos del C.D.D.
recomienda su aprobacién.

Que el Cuerpo traté y aprobd el tema en 5u
asrdinaria realizada el dia 6 de novierbre de 2015.

gue la cempetencia de este érgano para la emisidn del
presente acto estsd determinada por el articulo 64 del Estatuto de la
Universidad Nacienal de Lujan.

segldn

Por allo,
EL CONSEJO DIRECTIVO DEL DEPARTAMENTC DE CIENCIAS S0CIALES

DI S PONE ;

ARTICULO 1°.- Aprobar el programa que se adjunta, correspondiente al
SEMIHARIO NEGCCIACIONES b CONTRATACIONES, para la cCarrera
LICENCIATURA EM COMERCIO INTERMACIONAL, con vigencia para el afio
20159-20Z20.-

ARTICULO 2°.- Registrese, comuniguese y archivese.-

Pra.
Secretaria Académica
Depto. de Ciencias Sociales
Dniversidad Macicnal de Lujan
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DENOMINACION DE LA ACTIVIDAD: [20580) SEMINARIO DE NEGOCIACIONES ¥ CONTRATACIONES
INTERNACIOMALES

TIPO DE ACTIVIDAD ACADEMICA: SEMINARIO
CARRERA: LICENCIATURA EN COMERCIO INTERMACIOMNAL

PLAN DE ESTUDIOS: 27.04 [Resoluddn N¥ 1019,/2015)

DOCENTE RESPOMSADLE:
ARESE, Héctor Félix. Profesor Asociado

EQUIPO DOLCEMTE:
¥ASKY, DAMIEL Profesor Asociado; PIRCH HERMAN Profesor Jefe de Trabajos Pricticos; MOCHETTI,
MARLANA, Ayudante de Primera,

ACTIVIDADES CORRELATIVAS PRECEDENTES:

PARS CURSAR: 21440 Derecho Internacional Publico, 20575 Promecion de Mercados Exteriones; 20578
Régimen Bancarias y Financiera Internacional

PARA APROBAR. IDEM anterior
CARGA HORARLA TOTAL: HORAS SEMANALES: 4 HORAS TOTALES &4
CISTRIBUCISN INTERMA DE LA CARGA HORARIA;

TEQRICO: 2 /32
PRACTICO: 2 /32

[ PERIODO DE VIGENCLA DEL PRESENTE PROGRAMA: 2015-2020
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CONTENIDOS MINIMOS O DESCRIPTORES {Resol. HCS 1019/15

La negociacidn en los dmbitos piblico v privado, téonicas de negodacion, los objetivas, 1a nfarmacidn.
Contratacldn Internaclonal, diversos tipos de contrataciones y operaciones internacienales, contratos de
leasing, intercambio compensado, representacidn, etc. Las formas de negociacidén basados en posicones
& intereses, Desarrollo, Las negoclacionss nacionales como base de negocios. Los contratos moadernos,

F ) [ MPETEMNCIAS
El rol de |a negociacién resulta vital en la formacién de las competencias téenicas y profesionales. El
conotimiento y adquisicién de esperiencias en este campo reviste una transcendencla significativa
puesto que & el dmbito de la negocidn en que se dan los acuerdos de comerclo entre paises asi coma es
fruto de la nepociackdn que e dan las ventas y accesos 3 marcadas exlernss
Asl entre los objethvos destacamos:

»  Formar en el conocimienta de los elementos que intervienen en una negoclacidn

#  Distingulr los dmbitos y dimensiones de la negaciacidn

s Capacitarse en la téenica de negociacidn

& Familiarizarse con las formas de negociar publicas y privadas
Conocer los esquemas de negociaclon pablica
¢ Conocer los principales contratos resultantes de 1as negociaciones

CONTENIDOS
UNIDAD 1
1. Comercia Internacional y Negocios

1.1. Comercio Internacional y Megocios Internacionales.  Definiciones.
1.2. Dimensiones de los negoclos internacionales aplicadas al comercio.
1.3, El rol de las negociaciones, El catalizador del proceso.

UNIDADR 2
2, La nepociacidn
2.1 Introduccidn ¥ concepio
2.2 Tipos de negociacidn: Negociaciones publicas y privadas. Diferencias y similitudes.
2.3 Estructura y elementos de una negociaclan
2.3.1 La dimensidn espacial en la negociacidn: El lugar en donde se negocia...
2.3.7 La dimenslén temporal: Cudnda
2.3.3 La dimension causal; Porgué
2.4 La dimensidn metedoldgica: Técnlcas de negociacidn.
2.4.1 La preparacidn: AGENDAS Y ROMDAS PREVIAS
2.4.2.- Elmodo en la negociacidn;

DAD 3
3.1.- Negociackén por posicién e interés
3.2.1 La Percepoiin
3.2.2 Emecion
3.2.3 Comunicacion
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3.3 Invencidn de opcicnes:  Prepararse para crear salidas.
3.4 Objetividad en los criterios

1.5 Mejar Acuerdo Negociado

3.6 Mejor alternativa negociada

UMIDAD 4
Técnica de negoclacidn, [continuatién)
Introduccidn
Esta Unidad ha sido concebido como una continuacion de las técnicas de negocdiacidn. En este
tase, 3¢ ha apoyado la teorla en ejemplos pricticos. Asimismo, se estudian las estrategias de
negaciacidn, también a partir de casos précticos.
4.1 Algunos ejemplos: El IIU-AITSU de la negociacidn
4.2 Estrategias de negociacidn
4.2.1.- 5ublirse al Baledn
4.2 2.-Ponerse del lado del otra.
4,23 Replantear.
4.2.4 Tender un puente,
4.3 Las tacticas para estas estrateglas pueden resumirse en;
4.3.1 Para indluir a a la otra parte:
4.3.2 ParaSatisfacer los intereses de la otra parte
4.3.3 Para Facilitar el proceso de negociacidn.
4.3.4 Acordar, mo vencer

UNIDAD 5
La negociacidn Pdblica y privada.
La selucidn de Controversias publicas y privadas como mecanismos de negociacidn para dirimir
diferenclas
La Negociacitn Pablica
5.1 Reswltados de las negociaciones publicas. Acuerdos intornacionales ...
5.2 Estado Trenbe a otros estados: El factor politico. Las negoclaciones. Bilaterales. Multilaterales
5.2.1 Acuerdos Bilaterales
5.2.2 Megociacion de Acuerdos Multilaterales
5.3 GATT, DML Funciones. Principios
531 GATT
53.20MC

5£.3.3 Funciones. Principlos

UNIDAD &
&.1.- Organizacion de Agendas para negociacion publica.

&.2.- Los temas de negociacidn publica: Bienes [aranceles), Compras Pablicas,
Origen de Mercaderias, Serviclos, Acceso 3 Mercados,

B6.3.- Las negociaciones Multilaterales entre Acuerdos de Integracién. Formas
Determinar agendas intra biogue y extra bloque. Ejemplos
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Mercosur-UE
Mercosur-LAN
Mercosur, EFTA
Otros

UNIDAD 7

La negociatidn Privada y sus resultadas

7.1Los contratos comao resultado de la negociacidn privada

7.2 Tipos de eantrato
b.2.1 Noclones Previas a la consideracidn de los Contratos Internacionales
6.2.2 Criterlos de Regulacidn de los Contratos Internacionales......... .

6.3 Compraventa Internacional de Mercaderias
b.3.1 Convencidn de Viena sobre Compraventa Internacional de Mercaderias, Ewvolucidn
histdrica.
6.3.2 Ambito de Aplicacidn de La Convencidn
6.3.3 Formacién del Contrate
£.3.4 Ejecucidn del Contrata
6.3.5 Disposiciones Finales de la Convencidn de Viena
7.5 Contrato de Distribucidn
7.6.- El Contrato De Concesidn
7.7 Broker o Contrato de Agencia
6.8 Representacion Comerglal

LH AP YER 1 LIFICA H

CONDICIONES PARA PROMOVER [SIN EL REQUISITO DE EXAMEN FINAL)
DE ACUERDO AL ART.27 DEL REGIMEN GENERAL DE ESTUDIOS RESHCS-LUL0000996-15

al Tener aprobadas las acthidades correlativas al finalizar el turno de examen extracrdinario de
ese cuatrimestre o del segundo cuatrimestre en caso de actividad anual

b) Cumplir con un minimo del 30 % de asistencia para las actividades previstas en la cursada fal
menas 3 simulagiones de negociacidng

4] Aprobar todos los trabajos pricticos previstos en este programa, pudiendo recuperarse hasta
un 25% del total por ausencias o aplazos

d] Aprobar un trabajo final, consistente en una simulacién de negociacidn

CONDICIONES PARA APROBAR COMO REGULAR (CON REQUISITO DE EXAMEN FINAL)
DE ACUERDO AL ART.28 DEL REGIMEN GENERAL DE ESTUDIOS RESHCS-LU:0000996-15
a) Estar en condickin de regular en las actividades correlativas al momento de su inscripcidn al
cursado de la asignatura.
b} Cumplit con un minime del B0 % de asistencia para las actividades

c) Aprobar todos los trabajos pricticos/moncgrafias, previstos en este programa, pudie ,
recuperarse hasta un 40% del total por ausencias o aplazos
d} Obtener una calificacidn no Inferior a cuatro puntos en el trabajo final f‘/

S
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EXAMENES PARA ESTUDMANTES EN CONDICION DE LIBRES

L. Para aquellos estudiantes que, habléndose Inscriptos oportunamente en la presente actividad
hayan quedado en condicidn de libres por aplicacién de los articulas 22, 25, 27, 29 o 32 del
Régimen General de Estudios, NO podrin rendir en tal condicidn |a presente actividad.

2. Para aquellos estudiantes que no cursaron la asignatura y se presenten en cendicidn de
alumnes libres en la Carrera, por aplicacion de los articulos 10 o 19 del Régimen General de
Estudios, NO padrdn rendir en tal condicidn la presente actlvidad.
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